
Bem vindo a Jornada 
Eletricista Independente



Como vencer a concorrência 
desqualificada através dos 4 
pilares do Eletricista Classe A 



"A concorrência desqualificada não 
é seu principal concorrente, toda 
vez que você não faz o que precisa 
ser feito, você se transforma em seu 
pior concorrente"



Você é um Eletricista 
Independente ou as pessoas 
ainda te confundem com um 
autônomo desqualificado?



O meu objetivo aqui hoje é te mostrar 
os 7 pilares do orçamento incontestável 
que vai fazer seu cliente entender de 
fato porque você é a melhor opção para 
ele, mesmo que você seja mais caro...



Convide o seu sócio, a sua 
esposa para participar da 
jornada Eletricista Independente



Meu nome é 
Everton Moraes



Não é justo eu ter que baixar meu 
preço para conseguir fechar o 
orçamento...

E sabe o que eu pensava?



Não é justo eu ter que baixar meu 
preço para conseguir fechar o 
orçamento...

E sabe o que eu pensava?

Não abaixa o preço não para ver...



Talvez essa seja a sua 
situação hoje...



Eu também não 
acreditaria que isso 
seria possível...



A Pandemia revelou uma oportunidade 
para os prestadores de serviços.



A Pandemia revelou uma oportunidade 
para os prestadores de serviços.



A Pandemia revelou uma oportunidade 
para os prestadores de serviços.



Neste momento, de retomada, ou você se 
transforma de fato em um Eletricista classe A 
ou você pode “desaparecer” ...



Eu também passei por isso...



2015...



2015...



2015...



2017...



Quem é o 
Eletricista Classe A

Afinal...



Quem é o
Eletricista Independente



Quando você se tornar um 
Eletricista Classe A você vai 
conquistar 
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O que seria possível para 
você se você se tornasse um 
Eletricista Classe A?



Porque eu chamo 
você de Leão?
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Como é a história do 
Eletricista Independente



Como é a jornada do 
Eletricista Classe A



Você se compromete em se 
tornar um Eletricista Classe A?

Compromisso:



Luis Linden



"Cada coisa que você deixa 
de fazer, é um orçamento 
que você rasga"

1ª Lição



Se o seu cliente só enxerga 
o seu preço... 

Você vai continuar a perder 
serviço para o Zé faísca... 



Não é porque você é qualificado 
profissionalmente que vai 
conseguir vender seu serviço... 



A maioria dos eletricistas 
Independentes acham que somente î Xì
Mçä öXNãÄNJä XãöXfará deles um 
profissional de sucesso



Eu descobri que existe na verdade 
4 pilares que o profissional precisa 
desenvolver para se tornar um 
Eletricista Classe A... 



1 - Qualificação Técnica Decisiva 



2 – Orçamento Incontestável



3 – Máquina de atração de clientes



4 – Fechamento Inevitável



1 – Qualificação Técnica Decisiva
2 – Orçamento Incontestável
3 – Máquina de atração de clientes
4 – Fechamento Inevitável

Os 4 Pilares do Eletricista Casse A



1 – Qualificação Técnica Decisiva
2 – Orçamento Incontestável
3 – Máquina de atração de clientes
4 – Fechamento Inevitável

Os 4 Pilares do Eletricista Casse A



Sequência Lógica – Os 3 Momentos

Profissional se torna independente

Amigos, vizinhos e parentes o contratam 

Amigos, vizinhos e parentes o indicam 

Para de receber indicações

Começa a buscar mais clientes que não o conhecem
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3 Caminhos

Decisão

Início

Desafio

Caminho 1 – Voltar a entregar currículos

Caminho 2 – Começar a pesquisar planilhas de preço na internet 



O Eletricista Independente que se torna 
um Eletricista Classe A, começa da 
maneira correta

Qual foi primeiro melhor momento de 
fazer a coisa certa?



AGORA!!!



Admilton



Os 7 Passos do 
Orçamento Incontestável

1 – Objetivo
2 – Memorial descritivo
3 – Bônus
4 – Investimento
5 – Garantia
6 – Nossos Clientes
7 – Nossa empresa



Acredita que ser bom 
tecnicamente é o bastante

Eletricista Classe A

Entende que ser bom 
tecnicamente é obrigação

Eletricista 
Independente



Acredita que a melhor forma de 
vender é cobrando por ponto

Tem clareza a respeito da 
precificação com base na tríade 

da precificação

Eletricista Classe AEletricista 
Independente



Acredita que para fechar uma 
venda precisa bater o preço do 

Zé Faísca

Tem clareza que a venda é um 
processo e a demonstração de 

valor é estratégica

Eletricista Classe AEletricista 
Independente



Acredita que os panfletos e 
cartões de visita é a forma 
eficiente de atrair clientes

Entende que precisa construir 
uma máquina de atração de 

clientes

Eletricista Classe AEletricista 
Independente



Acredita que para convencer o 
cliente é necessário demonstrar 

seu conhecimento técnico

Entende que a venda acontece 
a respeito das coisas que já 
estão na cabeça do cliente

Eletricista Classe AEletricista 
Independente



Acredita que não vale a pena 
contratar pessoas (ajudantes) 

Entende que a maneira de 
crescer é aumentar a 

capacidade de atendimento

Eletricista Classe AEletricista 
Independente



Ou você entende de uma vez o que eu 
estou falando durante a Jornada, ou 
você vai continuar sendo um Eletricista 
que sempre é comparado ao Zé Faísca



Entre no Grupo do WhatsApp para receber o 
resumo da aula de hoje

Link no Chat

#SouEletricistaClasseA

http://eletri.co/grupo-jornada-ei

http://eletri.co/grupo-jornada-ei

